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FP6-0s elnyert palyazataink

¢ EGEE, EGEE-2 (legnagyobb EU Grid infrastruktura)

¢ SEEGRID, SEEGRID-2 (Dél-Kelet Eurépai Grid
infrastruktura)

¢ ICEAGE (Grid oktatas)
¢ GridCoord (Grid kutatas koordinalasa)
¢ CoreGrid (Grid kutatasi network)

¢ CancerGrid (Rakellenes gyogyszerek kutatasa
Griddel) 2




FP6-0s elutasitott palyazataink

Business-Oriented Grid

Community and City Grids on desktops
GRAIL (Grid és agens technoldgia 6tvozese)
GRISK (Grid banki alkalmazasa)

Matrix (GridLab-2: Grid alkalmazasok)
EU-Kina Grid projekt




Ertékelési szempontok az FP6-ban

Relevance — Jok-e a célkitlizések

Potential Impact — Milyen hatasa lesz a projektnek egy
sikeres befejezés utan

S and T Excellence — szakmailag mennyire j6 a projekt
Quality of consortium — a konzorcium dsszetétele
szakmailag és politikailag j6-e

Quality of management — a projekivezetési struktura
megfelel6-e

Mobilisation resources — a koltségvetes 6sszhangban all-e
a feladatokkal




A siker kulcsa

Nemzetkozileg kiemelkedben elismert és koordinacios
kepességekkel is rendelkez6 projektvezet6
Szakmapolitikailag jo iranyt kepviseld projekt (celjal
nagy mertékben egybeesnek az adott felhivasban
megfogalmazott szempontokkal)

Gondosan megirt projektjavaslat, logikusan egymasra
épulé6 munkacsomagok és feladatok

Erés es fokuszalt konzorcium, minden konzorcium tag 5
elismert a maga teruletén és a megfeleld
munkacsomagban vesz részt

Redlis koltségvetés




A kudarc okal

Erélytelen, szakmailag nem teljesen felkeszult
koordinator

Gyenge vagy a projektbe nem ill6 konzorciumtagok
Rosszul megvalasztott projekt célkitlizesek

Nem kell6en atgondolt projekiszerkezet es
munkacsomagok

Eltdlzott vagy alultervezett kdltségvetés
Lobbizas hianya




A palyazas lepései

Konzorciumepités
Munkaterv kidolgozasa
Koltsegvetes elkészitése
Lobbizas




Hogy lehet egy konzorciumba bejutni?

Régi kapcsolatok utjan: Id. EGEE-2, SEEGRID-2
Ismeretség utjan: sokat kell nylizsdgni konferenciakon
Meghivas utjan: kell6en elismertnek kell lenni

Aktiv kereséssel: Erdemes részt venni az EC altal
szervezett informacids napokon, ahol a potencialis
palyazatok bemutatkoznak

Web lapon keresztll
Kozvetitén keresztul 8
- Sajat konzorcium szervezésével
Altalaban: Minél jobb a konzorcium, annal nehezebb bejutni




Konzorciumépités nehézsegel

Szukseg van egy kelléen elismert s kelléen elszant
koordinatorra

Esetleg az adminisztrativ €s szakmai koordinalas
megoszthaté

A konzorciumepités legnagyobb csapdaja: X meghivja
baratjat, aki val6jaban nem kéne a konzorciumba, de nagyon

kinos kitessékelni, ezért inkabb elfogadja a konzorcium.
Kovetkezmeny:

Tul nagy konzorcium
Tul nagy koltségvetéssel es tobb nem Ienyeges feladattal




Munkaterv kidolgozasa

Egy-két konzorciumtag dolgozza ki a teljes projekt

munkacsomagok strukturajat

Egységes szempontok alapjan készlljenek a
munkacsomag leirasok, azonos mélysegben
legyenek kidolgozva

Esszer(i mennyiség(i Milestone és Deliverable
legyen csak bevallalva 1 O




Koltségvetes

Minden tagnal legyen aranyban az elvegzendd
feladatokkal

Feszultséget szokott jelenteni a munkabérben:
Akadémiai és ipari partnerek kozotti jelentés kilonbség
Nyugat-europai és kelet-europai partnerek kozotti jelentos
kllonbség
Legtobb esetben van egy licitalasi fazis a konzorciumon
belul, ahol érdemes egy 20-30%-kal tobbet licitalni, mint
amit realisnak tartunk, mert a tobbiek is ezt teszik és 1 1
utana kb. ennyit kérnek mindenkitél, hogy csbkkentse
az igényét




Lobbizas

Két szinten:

1.

Projekt szinten: Célszerl a koordinatornak meg
a projektirasi fazis megkezdése elétt ellatogatni
Brusszelbe és részletesen megbeszelni a projekt
célkitlzéseit a palyazatot kiird osztaly
képviseldjevel

Politikai szinten: az egyes orszagok kepviseloi
kUlonb6z6 lobbierdt képviselnek (Pl. a gorog és
spanyol lobbier6 kiemelkedd)




Koszonom a figyelmiiKet




